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Aktiv gegen Feuchtigkeit und Schimmel 
 

Handwerker können jetzt beim Spezialisten Getifix  
als Franchise-Partner oder als Generallizenznehmer 
einsteigen und direkt starke Umsätze erzielen. 

 

Nasskalte Wintermonate sind für Häuser besonders problema-
tisch. Schnell entstehen Feuchtigkeitsschäden und Schimmel-
pilzbefall. Was für Hausbesitzer ein Leid, ist für Handwerks-
unternehmen eine große Chance, lukrative Umsätze zu erzie-
len. Besonders die Partner von Getifix profitieren. Denn die 
innovativen Lösungskonzepte des Bremer Sanierungsspezialis-
ten sorgen für steigende Wohnqualität und überaus zufriedene 
Kunden. 
 

Jeder fünfte Haushalt kämpft mit Feuchtigkeitsschäden und jede dritte 

Wohnung leidet unter Schimmelpilzbefall. Besonders in der Winter-

zeit führen falsches Lüften und übertriebenes Energiesparen zu einer 

hohen Luftfeuchtigkeit, die schnell zu gesundheitsbelastenden Folge-

schäden führt. Auch bauliche Mängel, wie schlecht isolierte Außen-

wände, führen langfristig zu einer sinkenden Wohnqualität und Wert-

verlusten. Bei der Ursachenforschung und nachhaltigen Behebung der 

Schäden braucht der Eigentümer Hilfe von ausgebildeten Fachkräf-

ten. Für Getifix Partner die Chance, neue Kunden zu gewinnen und 

starke Umsätze zu erzielen.  

 

Der Franchise- und Lizenzgeber Getifix ist Spezialist in den Berei-

chen Schimmelpilzsanierung, Wärmedämmung, Bauwerksabdich-

tung, Balkon- und Terrasseninstandsetzung sowie Gebäudetrocknung,  

Mit einer umfassenden Schadensanalyse und gründlicher Methodik 

bieten die Partner der Bremer Zentrale ihren Kunden die jeweils effi-

zienteste Lösung an. Dr. Jürgen Vocke, Leiter der Anwendungstech-

nik bei Getifix, erklärt: „Unsere Partner verwenden nur spezielle, 

geprüfte und zugelassene Materialien und Systemlösungen, die 

höchsten Feuchtigkeitsbelastungen Stand halten und somit die Bau-

substanz wirksam und beständig vor Feuchtigkeit und Folgeschäden 

schützen.“  
 

Getifix gilt im Sanierungsmarkt als einer der Top-Problemlöser. Ge-

rade in nasskalten Monaten vom Herbst bis Frühjahr haben die Part-

ner mit der Sanierung von Feuchtigkeitsschäden und Schimmelpilzbe-

fall alle Hände voll zu tun. Genau die richtige Zeit für Existenzgrün- 
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der und für bestehende Bauunternehmen auf den lukrativen Getifix-

Zug aufzuspringen und sich entweder als  Franchise-Nehmer erfolg-

reich selbständig zu machen oder aber als Generallizenznehmer ein 

lukratives zweites Standbein aufzubauen.  Denn auch bestehenden 

Handwerksunternehmen bietet Getifix die Chance mit einem erwei-

terten Portfolio wachsende Umsätze zu generieren und ihr Unterneh-

men sicher in die Zukunft zu führen. 

 

Insgesamt 60 Franchise-Nehmer und 575 Lizenzpartner setzen bereits 

auf das Know-how und die qualitativ hochwertigen Eigenprodukte 

der Marke Getifix. Während Existenzgründer sich als Getifix Kom-

plettanbieter erfolgreich im Sanierungsmarkt positionieren, ergänzen 

Generallizenznehmer ihr Angebot mit den innovativen Getifix Kern-

dienstleistungen. Durch die Weiterentwicklung zum Spezialisten er-

schließen die Partner neue, wachstumsstarke Märkte und bedienen 

eine größere Zielgruppe in einem geschützten Gebiet.  
 

Dabei werden sie in allen Bereichen von der System-Zentrale unter-

stützt. Mehrtägige Seminare und vertriebsunterstützende Informati-

onsveranstaltungen von erfahrenen Referenten vermitteln den Part-

nern fundiertes Wissen und Können. Alle Schulungen enden mit einer 

TÜV-Prüfung, der sich alle Partnerbetriebe unterziehen müssen. Bei 

bestandener Prüfung erhalten die Partner ein Zertifikat vom TÜV 

Rheinland, das ihre Qualifikation bestätigt. In und nach den Schulun-

gen stehen diplomierte Anwendungstechniker den Partnern jederzeit 

in fachlichen Fragen zur Seite. Aber nicht nur das. Jeder Partner er-

hält von der Zentrale ein ausgefeiltes, praxiserprobtes und erfolgsbe-

währtes Marketing- und Vertriebskonzept, das den Getifix-Partner bei 

der Kundenakquisition sicher zum Erfolg führt. 

  
Abdruck honorarfrei - Belegexemplar erbeten 
Druckfähige Fotos stehen auf unserer Website unter 
http://www.getifix.de/presse/pressefotos.php zum Download zur Ver-
fügung. Fotos: Getifix 
 
Im Profil 
Seit 1983 ist der Bremer Franchise- und Lizenzgeber Getifix mit profes-
sionellen Dienstleistungen und Produkten im Sanierungs- und Moderni-
sierungsmarkt erfolgreich. 60 Franchise-Nehmer und 575 Lizenzpartner 
bieten ihren Kunden qualitativ hochwertige, spezialisierte Lösungen auf 
technisch höchstem Niveau in den fünf Kernbereichen Bauwerksabdich-
tung, Schimmelpilzsanierung, Gebäudetrocknung, Wärmedämmung so-
wie Balkon- und Terrasseninstandsetzung. 

  


